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tussen mensen zien en de kracht van LinkedIn gaan
inschakelen.

Laten we nu eens kijken naar de eerste fase (in drie
stappen) van hoe u uw eigen netwerk snel kunt op-
bouwen. In de volgende aflevering komen de twee
volgende fasen aan bod.

1. Upload uw contacten van Outlook, webmail zoals
Hotmail, Gmail, Yahoo en AOL en alle andere e-mail-
adresboeken.

Dit kunt u doen via het menu ‘contacts/add connec
tions’. Opmerking: als u deze contacten importeert,
zijn die alleen zichtbaar voor uzelf, niet voor uw net-
werk. Er wordt door LinkedIn ook geen enkele e-mail
gestuurd naar uw contacten.

2. Bekijk alle contacten die nu beschikbaar zijn in ‘im-
ported contacts’ (onder ‘contacts’ in het linker navi-
gatiemenu op elke pagina).

Mensen die al lid zijn van LinkedIn, hebben een blauw
pictogram naast hun naam, met het woordje ‘in’.
Omdat zij LinkedIn reeds gebruiken, zullen zij het
meest openstaan voor een connectie met u.
Selecteer de mensen die al op LinkedIn zitten en die
u echt kent (met sommige mensen hebt u jaren gele-
den alleen maar visitekaartjes uvitgewisseld en dat
verkleint de kans dat zij u nog kennen of u hen). Als u
heel veel mensen in uw adresboek hebt staan, dan
kost het even wat tijd om door alle adressen heen te
gaan, die verscheidene pagina’s kunnen beslaan. Is
dat bij u het geval, dan kunt u deze groep het best in
een aantal kleine groepen opdelen.

De mensen die u hebt geselecteerd, verschijnen aan
de rechterkant van de pagina.
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lecteerd. Om u een idee te geven hoe het eruit zou
kunnen zien, geef ik hier een voorbeeld van een be-
richt dat ik eerder dit jaar heb gebruikt:

Ik zie dat je ook lid bent van Linkedin.

Let's Connect!

Wist je trouwens dat je video in je profile kunt stop-
pen via Google Presentations en jezelf als expert kunt
positioneren met de slideshare application?

Het is zeker de moeite waard om even te bekijken
hoe dat ook jou kan helpen.

Have a great networking day!

Jan

Opmerking: er staat heel bewust geen naam aan het
begin van het bericht. LinkedIn voegt de voornaam
van de persoon namelijk automatisch aan het bericht
toe.

Na deze drie stappen zullen mensen op uw uitnodi-
ging reageren. Ze zullen de vitnodiging accepteren
en op die manier gaat uw netwerk groeien.

Tot zover de eerste fase om een goede basis van uw
netwerk op Linkedin te leggen. De twee volgende
fasen krijgen in de volgende aflevering aandacht.

Jan Vermeiren is oprichter van bureau Networking Coach en auteur van de
boeken “Let’s Connect!” en "Hoe Linkedin nu ECHT gebruiken'. Samen met
zijn team verzorgt hij presentaties en opleidingen op het gebied van online
en offline netwerken en referrals. Hij opereert vanuit Rumst in Belgié en is

tevens heel actief in Nederland.
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Vraag een gratis light versie van ‘Hoe LinkedIn nu ECHT gebruiken’ aan
via www.hoe-linkedin-nu-echt-gebruiken.com.
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